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Énoncé de la mission: 
Notre mission consiste à fournir aux entreprises des 
solutions novatrices de commerce électronique, afin de 
les aider à maximiser leurs résultats et leur efficacité. 
Ce faisant, nous cherchons à créer de la valeur pour 
nos clients, nos employés et nos actionnaires.  
Site web : http://www.mediagrif.com 
 
 

Proposition de valeur 
 

 

 Favorisez la croissance globale de votre entreprise 

 Trouvez rapidement les bonnes occasions 

 Réseautez avec de nouveaux partenaires d’affaires 
 

 
 

Solutions de commerce électronique 
 

 

 Places de marché 
Permettre aux vendeurs et aux acheteurs de 
facilement trouver, acheter et vendre des produits et 
des services. 
 
 Publication et approvisionnement 
Aider les entrepreneurs et les fournisseurs à se 
renseigner sur les occasions d’affaires provenant des 
secteurs gouvernemental et privé. 
 
 Solutions d’affaires 
Offrir aux professionnels des solutions d’affaires 
automatisées et intégrées afin de simplifier la chaîne 
d’approvisionnement. 

 

 

 

 

 
 

Stratégie de marché 
 

Marchés ciblés:  
Secteur privé 
Secteur public 
Consommateurs 
 
Industries: 7  
Opportunités gouvernementales 
Composants électroniques 
Informatique, TI et télécoms 
Équipement médical 
Marché secondaire de l'automobile 
Vins et spiritueux 
Diamants et bijoux 
 
Types de compétition 
 

Places de marché multi-industries: Alibaba, eBay 
Places de marché par industrie: Très fragmenté 
Applications: Ariba, Activant, Rinax 
 
 
Équipe de direction 
 

Claude Roy Président et chef de la direction               
Paul Bourque Chef de la direction financière 
Hélène Hallak VP principale et chef du contentieux 
Stéphane Anglaret VP Technologie   
Richard Lampron VP principal 
Mark Eigenbauer VP principal 
Paul Saunders VP principal 
Eric Phaneuf  VP Dév. des affaires 

 

Corporation type: 

Founded: 

Head Quarters: 

Other Offices: 

Employees: 

Platforms: 

Fondée en: 

Société publique: 

Employés: 

Places d’affaires: 

 

 

Revenus (2011): 

Propriétés web: 

1996 

MDF (TSX) 

336 (60% Canada, 40% international) 

Canada: Montréal, Ottawa 

É.U.: Albany, Atlanta, San Diego, Tampa 

Chine: Shenzhen 

$47.1 M 

15 



Propriétés web
 

Nos membres utilisent nos solutions et nos réseaux d’affaires électroniques pour accroître leur productivité et 
améliorer leur compétitivité sur un marché global en croissance continue. 
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MERX – Profil d’affaires 
Secteur d’activité Opportunités gouvernementales 
 
Site Web : http://www.merx.com 
 
Profil 
MERX est le plus important fournisseur au Canada pour la publication électronique d’appels d’offres et est un chef de 
file mondial en développement de systèmes d’appels d’offres. Chaque jour, des dizaines de millions de soumissions de 
produits et services, ainsi que des projets de construction, sont affichés sur MERX par le gouvernement fédéral 
canadien, plusieurs gouvernements provinciaux, d’autres organisations publiques et ainsi que plusieurs des plus 
importantes entreprises privées et d’états du Canada. Conséquemment, plus de 50 000 fournisseurs et contractants de 
toute taille misent quotidiennement sur l’expertise de MERX afin d’assurer la croissance de leur entreprise, et ce, d’une 
façon économique et rentable. Les membres de MERX utilisent cette solution pour trouver de nouvelles opportunités 
d’affaires, obtenir de l’intelligence de marché et développer de nouvelles relations d’affaires. 

Marché cible 
Organisations publiques du Canada 
Entreprises privées (soumissions d’appel d’offres privées) 
Vendeurs aux agences gouvernementales 
 
Principaux clients 
Gouvernement du Canada, McGraw‐Hill Construction, Gouvernement de l’Ontario. 
 
Proposition de valeur aux clients 
Fournisseur de l’information d’appels d’offres provenant du gouvernement du Canada, service central de distribution 
pour les soumissions du gouvernement du Canada, ainsi que la publication d’appels d’offres de contrats des agences 
gouvernementales américaines, du secteur de la construction privée et d’entreprises privées. Fiabilité reconnue du 
service et proposition de valeur aux agences gouvernementales et aux entreprises privées éprouvée. 
 
Différenciation concurrentielle 
Accès gratuit aux opportunités offertes par le gouvernement du Canada. 
Système d’avis automatisé et personnalisé selon les secteurs d’activité d’intérêt pour l’utilisateur. 
Avis et envoi automatique  d’amendements correspondants aux opportunités déjà téléchargées. 
Services d’impression et de livraison de documents et plans de construction. 
Abonnements mensuels ou ponctuels (à l’utilisation). 
Espace virtuel (électronique) pour les plans de projets de construction. 
Publication des soumissions ayant été sélectionnées par le gouvernement afin d’identifier et sécuriser des partenaires 
d’affaires. 
 
Direction 
Paul Saunders VP principal 
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Market Velocity – Profil d’affaires 
Secteur d’activité Informatique, TI et télécoms 
 
Site Web : http://www.marketvelocity.com  
 

Profil 
Market Velocity offre aux manufacturiers d’équipement des solutions complètes visant à automatiser en ligne 
des programmes d’échanges, de recyclage, de dons et de promotions de leurs produits. 

Marché cible 
Manufacturiers de TI et de produits électroniques grand public 
Revendeurs et détaillants de TI et de produits électroniques grand public 
Consommateurs finaux, par le biais de la solution tradeups.com 
 
Proposition de valeur aux clients  
Solution intégrale et efficace pour les échanges, le recyclage et les dons de produits électroniques grand 
public. 
 
Différenciation concurrentielle 
Relations d’affaires avec les principaux manufacturiers de l’industrie depuis neuf ans. 
Personnalisation de la solution selon les exigences marketing des clients. 
Réseau de remise en marché étendu, résultant en de plus importantes valeurs d’échange. 
 
Direction 
Mark Eigenbauer VP principal 

Mediagrif Profils d'affaires Page 13 de 18











Polygon – Profil d’affaires 
Secteur d’activité Diamants et bijoux 
 
Profil 
Fondée en 1984, Polygon est la plus importante communauté d’échange commercial en ligne pour les professionnels 
qualifiés de l’industrie de bijouterie et joaillerie. Polygon offre un milieu sans pareil permettant à ses membres d’acheter 
et de vendre des bijoux, diamants, pierres précieuses, perles, montres  et plus encore. Les détaillants tirent profit de 
l’efficacité des capacités d’approvisionnement et de l’information disponible sur Polygon, alors que les fournisseurs 
l’utilisent comme canal de distribution rentable. 

Marché cible 
Détaillants 
Fournisseurs 
Autres (entreprises de logiciels de gestion des inventaires, compagnies d’assurances, conseillers, etc.) 
 
Valeur de proposition aux clients 
La plus importante place de marché en ligne de l’industrie des bijoux et des diamants, conçue pour augmenter les 
ventes et réduire les coûts des professionnels de l’industrie. 
 
Différenciation concurrentielle 
Valeur offerte aux membres. 
Communauté loyale de professionnels de l’industrie. 
Large sélection en ligne de produits en inventaire pour la revente. 
Réseautage d’affaires et échange d’information via divers forums de discussion. 
 
Direction 
Richard Lampron VP principal 

 




